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1. INSTRUCCIONES E INFORMACION RELATIVA AL INGRESO AL PROGRAMA
PASION POR EL SABOR DE CACIA

Descripcién general del programa PASION POR EL SABOR

PASION POR EL SABOR es un programa de incubacién de empresas enfocado en el
procesamiento e industrializacion de alimentos y bebidas, ejecutado por la Camara
Costarricense de la Industria Alimentaria (CACIA). Su objetivo principal es fomentar
la formacion de empresas con modelos de negocio exitosos y sostenibles en el
mercado, mediante un proceso estructurado que se desarrolla a través de tres fases
clave:

1. Disefo de idea y formalizacién: En esta etapa, los emprendedores trabajan en
la conceptualizacion y estructuracion formal de su proyecto, sentando las
bases para la creaciéon de una empresa solida.

2. Construccion del prototipo de producto: Los participantes desarrollan el
prototipo del producto, lo que permite validar la viabilidad de la oferta y
realizar ajustes antes de lanzarlo al mercado.

3. Puesta en marcha del emprendimiento (go to market): Finalmente, se impulsa
la entrada del producto al mercado, acompafando a los emprendedores en
la comercializacion y posicionamiento de su empresa.

El presente documento desarrolla los elementos que los emprendedores o
empresarios participantes deben conocer acerca de las bases operativas, normas y
condiciones para ingresar a la lista de proyectos sujetos a procesos de incubacién
en el programa PASION POR EL SABOR de CACIA, asi como los procedimientos para
la atencion a la convocatoria de la Edicion 2026 de los Programas.

« PASION POR EL SABOR / PROTOTIPADO
« PASION POR EL SABOR / PUESTA EN MARCHA

Ambos programas permiten acceder al otorgamiento de fondos de Capital Semilla,
lo cual brinda un proceso de acompafiamiento técnico para cumplir los objetivos
propuestos.
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Impulso a micro y pequefias empresas

Este programa promueve el desarrollo de micro y pequefias empresas, apoyando la
creacion de una oferta de productos con caracteristicas y fortalezas que aseguren su
permanencia en el mercado a largo plazo. Su enfoque esta en el desarrollo de
modelos de negocios competitivos y generadores de empleo, dirigiendo recursos de
capital semilla a empresas con alto potencial de crecimiento.

Diversificacion y valor agregado

Los dos tipos de programa, PROTOTIPADO y PUESTA EN MARCHA, constituyen una
respuesta clara y directa a la necesidad de diversificar y aumentar el valor agregado
en el sector de micro y pequeia industria alimentaria, un ambito de gran impacto
social en el pais.

Acceso a fondos y acompafiamiento técnico

A través del programa, se facilita el acceso a Fondos No Reembolsables (FNR) y al
acompafamiento técnico especializado para empresas interesadas en desarrollar
proyectos comerciales viables. El otorgamiento de capital semilla y el apoyo técnico
se dirigen especificamente a Pymes de las industrias de alimentos y bebidas.

Impulso empresarial a largo plazo

De esta manera, CACIA y el SBD impulsan iniciativas empresariales con potencial de
permanencia en el largo plazo y posibilidades de crecimiento en mercados externos,
promoviendo asi la consolidacion de empresas alimentarias innovadoras y
competitivas.

Definiciones

Para los efectos de esta convocatoria se entendera por:

a) Agencia operadora: organizacion publica o privada, nacional o extranjera,
acreditada por el Consejo Rector de SBD, que presentan metodologias para la
seleccion, aceptacién y seguimiento de proyectos que puedan recibir recursos
del Fondo de Capital Semilla del FONADE y se encuentra acreditada por el
Consejo Rector del Sistema de Banca para el Desarrollo. Para los efectos del
programa PASION POR EL SABOR, entiéndase que la agencia operadora es la
Camara Costarricense de la Industria Alimentaria (CACIA).
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b) Beneficiarios finales: Entiéndase como los sujetos beneficiarios del Sistema de
Banca para el Desarrollo, de conformidad con el articulo 6 de la Ley Sistema de
Banca para el Desarrollo N° 8634 y sus reformas que resulten escogidos a partir
de la metodologia aplicada para el programa.

Ley 8634 - ARTICULO 6. Sujetos beneficiarios del Sistema de Banca
para el Desarrollo. Podran ser sujetos beneficiarios del Sistema de
Banca para el Desarrollo, en el drea de financiamiento, avales o
garantias, capital semilla, capital de riesgo u otros productos que se
contemplen en esta ley, los siguientes:

a) Emprendedores: persona o grupo de personas que tienen la
motivacion y capacidad de detectar oportunidades de negocio,
organizar recursos para su aprovechamiento y ejecutar acciones de
forma tal que obtiene un beneficio economico o social por ello. Se
entiende como una fase previa a la creacion de una Mijpyme.

b) Microempresas: unidades economicas que, medidas mediante los
parametros de la Ley N.° 8262 y su reglamento, se ubican dentro de
esta categoria.

¢) Pymes: entendidas como las unidades productivas definidas en /a
Ley N.° 8262 y su reglamento.

d) Micro, pequerio y mediano productor agropecuario: unidad de
produccion que incluye los procesos de transformacion, mercadeo y
comercializacion que agregan valor a los productos agricolas,
pecuarios, acuicolas, forestales, pesqueros y otros productos del mar,
asi como la produccion y comercializacion de insumos, bienes y
servicios relacionados con estas actividades.

Estas unidades de produccion emplean, ademdas de mano de obra
familiar, contratacion de fuerza laboral ocasional o permanente que
genera valor agregado y cuyos ingresos le permiten al productor
realizar nuevas inversiones en procura del mejoramiento social y
economico de su familia y del medio rural. La definicion de estas las
realizara el Ministerio de Agricultura y Ganaderia via reglamentaria.
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e) Modelos asociativos empresariales de la economia social solidaria y
organizaciones socioproductivas de esta indole con o sin fines de
lucro, que cuenten con un proyecto productivo viable y, ademas,
cumplan con los parametros de micro, pequefio o mediano modelo de
negocio asociativo definidos con el criterio técnico del Ministerio de
Trabajo y Seguridad Social (MTSS), en conjunto con el Ministerio de
Economia Industria y Comercio (MEIC) y el Ministerio de Agricultura y
Ganaderia (MAG), los cuales reglamentaran y haran publica la
metodologia de calculo que se utilizara para dicha definicion, pudiendo
contemplar distintas subcategorias, cuando corresponda. ().

1) Beneficiarios de microcrédito.: persona o grupos de personas fisicas
o juridicas que califiguen como pequerios productores agropecuarios,
microempresarias o emprendedoras, de todos los sectores de las
actividades economicas, que presenten proyectos productivos y cuyo
requerimiento de financiamiento no exceda de cincuenta salarios base
establecidos en la Ley 7337, de 5 de mayo de 1993, y su respectiva
actualizacion. Seran otorgados por el Fondo del Crédito para el
Desarrollo definido en la presente ley y por medjo de la banca privada
que se acoja al inciso ii) del articulo 59 de la Ley 1644, Ley Organica del
Sistema Bancario Nacional, de 26 de setiembre de 1953, ademas del
Fondo de Financiamiento para el Desarrollo.

En el caso de las medianas empresas y los medianos productores de
todos los sectores productivos, podran ser beneficiarios de esta ley los
que cumplan con los criterios y las condiciones que al efecto disponga
el Consejo Rector, dandosele prioridad a aquellas de alto impacto en
el empleo generado, la contribucion a la sostenibilidad ambiental, e/
desarrollo territorial, al desarrollo tecnologico y los encadenamientos
productivos, entre otros que se definan. Queda facultado el Consejo
Rector para definir un maximo de utilizacion de cada uno de los fondos
estipulados en el articulo 9 de la presente ley para este tjpo de
beneficiario. En el caso del Fondo de avales, los recursos de capital
semilla y de capital de riesgo del Fondo Nacional para el Desarrollo
(Fonade), el Consejo Rector podra delimitar de forma diferenciada al
fondo de financiamiento del Fonade tomando en cuenta la
disponibilidad de recursos y la naturaleza de estos.
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)

d)

e)

g)

h)

k)

Capital semilla: recursos no reembolsables y reembolsables segun las
condiciones especificas del programa, empleados por los beneficiarios finales
para fomentar, promocionar, incentivar, crear y desarrollar empresas en
diferentes etapas.

Comité evaluador: Instancia encargada de emitir la valoracién respecto a
seleccion o rechazo de un proyecto postulante.

Costos de canalizacion: monto de recursos transferido a la Agencia Operadora,
para cubrir los costos de custodiar y administrar, asi como brindar el
acompafamiento y monitoreo necesario para el otorgamiento del Capital Semilla
a los beneficiarios.

Equipo emprendedor: comprende las personas que tengan una relacion obrero
patronal con la empresa beneficiaria, su junta directiva y socios accionistas, asi
como sus representantes legales.

Gastos del Proyecto: recursos canalizados al beneficiario final para la ejecucion
de sus proyectos, que pueden ser recursos reembolsables o no reembolsables,
de acuerdo con las bases y condiciones establecidas del programa.

Plan de Inversion y Trabajo: Documento donde se declaran el tipo de gastos que
realizara el proyecto con los recursos de Capital Semilla tanto en destino como
hitos a alcanzar.

Proyecto: iniciativa empresarial, con diferentes etapas de maduracion, presentada
ante la Agencia Operadora para recibir fondos de Capital Semilla.

Proyecto productivo viable: Un proyecto productivo viable, consiste en la
posibilidad real de que este pueda llegar a ejecutarse exitosamente. Segun los
métodos adoptados por la Agencia Operadora y, segun las buenas practicas
internacionales.

Rubrica de Evaluacion: Instrumento definido por la Agencia Operadora con la
aprobacion de la Secretaria Técnica para valorar los proyectos postulantes y
seleccionar a los beneficiarios de Capital Semilla, considerando los criterios minimos
aprobados por el Consejo Rector en el programa.
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Qué son los recursos de capital semilla

Los recursos de Capital Semilla constituyen un fondo no reembolsable, por medio
del cual las empresas interesadas podran iniciar su preparacién de cara a los retos,
necesidades y obligaciones que hoy en dia enfrentan, para lograr evolucionar y hacer
frente a los requerimientos de los mercados. Este Programa se enmarca en una
alianza entre la Camara Costarricense de la Industria Alimentaria (CACIA) y el Sistema

de Banca para el Desarrollo (SBD).

Objetivo del programa PASION POR EL SABOR DE CACIA.

PROTOTIPADO

PUESTA EN MARCHA

Brindar recursos de capital semilla
dirigidos a facilitar la validacion de ideas
de negocio con alto potencial de
crecimiento y de constituirse en una
nueva empresa.

Brindar recursos de capital semilla
dirigidos a apoyar la creacion de nuevas
empresas que cuentan con alto
potencial de crecimiento, asi como su
arranque y desarrollo en los primeros
anos. Busca crear nuevas empresas que
cuentan con alto potencial de
crecimiento, asi como su arranque y
desarrollo en los primeros afios. Este
producto busca apoyar iniciativas
empresariales en etapa temprana. Se
busca que estas iniciativas empresariales
cuenten con un producto que podria
estar sujeto a lanzarse al mercado, estén
por iniciar ventas, recientemente hayan
salido al mercado o requieran levantar
capital.

Perfil del beneficiario

Podran incorporarse dentro de la plataforma de incubacién aquellas iniciativas que
cumplan con criterios de admisibilidad mostrados a continuacion, a partir de los
cuales se pueda diagnosticar como propios de productos con potencial de éxito en
los diversos canales de comercializacion de sus respectivas categorias.
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Tanto para el programa PROTOTIPADO como PUESTA EN MARCHA podran
participar aquellas actividades Beneficiarios de la Ley 8634 y sus reformas, que sean
personas fisicas o juridicas, que tengan menos de 42 meses de operar formalmente.
Esto ultimo se podra demostrar por la fecha de inscripcion de registro de la sociedad
que desarrolla el proyecto empresarial ante el Registro Publico, el registro de la
actividad econdmica ante el Ministerio de Economia Industria y Comercio, Ministerio
de Hacienda u otros que eventualmente sean susceptibles de ser aceptados por el
SBD.

Los emprendimientos deben ser consideradas potenciales startups, o
emprendimientos dinamicos o de alto valor, entendidos estos como negocios con
las siguientes caracteristicas:

e El proyecto es de base tecnoldgica o posee un alto grado de diferenciacion
de su producto o modelo de negocio en el mercado latinoamericano.

e Tiene potencial de escalabilidad: puede alcanzar facilmente ventas de hasta
100.000 USD anuales en sus primeros 2 afios sin incrementar su estructura de
costos.

e Tiene potencial de crecimiento mayor al 30%.

e Posibilidad de internacionalizacion en corto plazo

Para el caso del subprograma PUESTA EN MARCHA se valoran adicionalmente
aquellas iniciativas que cuenten con un producto de la industria alimentaria o de
bebidas, que podria estar sujeto a lanzarse al mercado, estén por iniciar ventas,
recientemente hayan salido al mercado o requieran levantar capital. No se espera
que exista ya un proceso de comercializacion o lanzamiento al mercado, pero si al
menos, que las empresas tengan un contenido basico de disefio del prototipo de
producto o que hayan pasado por algin proceso de construccion similar a PASION
POR EL SABOR o cualquier otra incubadora miembro de SBD.

Descripcion del programa
PROTOTIPADO PUESTA EN MARCHA

Este producto busca apoyar ideas o | Este producto busca apoyar iniciativas
iniciativas empresariales incipientes. Se | empresariales en etapa temprana. Se
busca que estas iniciativas empresariales | busca que estas iniciativas
se encuentren en una etapa de idea o | empresariales cuenten con un bien o

10
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que hayan sido recreadas recientemente,
de manera que aun deban desarrollarse
para tener un producto o servicio que
pueda ser comercializado de manera
rentable.

servicio, que podria estar sujeto a
lanzarse al mercado, estén por iniciar
ventas, recientemente hayan salido al
mercado o requieran levantar capital.
No se espera que la iniciativa
empresarial esté operando de manera
completamente formal, sin embargo, el
contar con una sociedad mercantil,
asociacibn o cooperativa que les
permita en un futuro mediano levantar
otras formas de capital se considera una
accion afirmativa.

Monto otorgable

PROTOTIPADO

PUESTA EN MARCHA

Hasta ¢5.000.000,00 (cinco millones de
colones con 00/100), por proyecto
beneficiado) en modalidad no
reembolsable.

Hasta ¢10.000.000,00 (diez millones de
colones con 00/100 por proyecto
beneficiado) en  modalidad no
reembolsable.

Contrapartida aportada por el beneficiario

PROTOTIPADO

PUESTA EN MARCHA

Se espera que el beneficiario aporte un
10% del monto de gastos de proyecto
finalmente solicitado. Esta contrapartida
debera ser en efectivo e integrara el Plan
de Inversion.

Adicionalmente, en caso de que la
Agencia Operadora lo solicite, el
beneficiario debera realizar un aporte al
proceso de acompafamiento. El monto
de este aporte lo definirda la Agencia
Operadora. Este aporte no es un gasto

Se solicitara al beneficiario una
contrapartida de al menos el 10% sobre
el monto de gastos del proyecto. Esta
contrapartida podra ser en efectivo y
solo se reconocera en especie hasta un
5% de gastos relacionados previamente
en cuanto a constitucién juridica de la
empresa o gastos de acompafamiento
con la Agencia Operadora que no
tengan mas de 6 meses.

Adicionalmente, en caso de que la
Agencia Operadora lo solicite, el

11
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elegible para ser financiado con recursos
del presente programa.

Una vez que el beneficiario ha sido
seleccionado debe tener la posibilidad de
realizar un aporte econémico, en un solo
tracto, equivalente al 10% del monto
asignado por lo que dicho aporte puede
llegar hasta ¢500.000 (quinientos mil
colones) que seran parte integra de su
plan de inversién. El aporte debe
realizare previo al inicio de la ejecucién
del proyecto.

beneficiario debera realizar un aporte al
proceso de acompafamiento. El monto
de este aporte lo definira la Agencia
Operadora. Este aporte no es un gasto
elegible para ser financiado con
recursos del presente programa.

Una vez que el beneficiario ha sido
seleccionado debe tener la posibilidad
de realizar un aporte econémico, en un
solo tracto, equivalente al 10% del
monto asignado por lo que dicho
aporte puede llegar hasta ¢1.000.000
(un millén de colones) que seran parte
integra de su plan de inversion. El
aporte debe realizare previo al inicio de
la ejecucion del proyecto.

Inversiones y tipos de gastos financiables

PROTOTIPADO

PUESTA EN MARCHA

Las areas o actividades propias en los

gue se podran invertir los recursos

aplican para:

e Equipamiento,

e materiales,

e iNnsumos,

e servicios profesionales,

e servicios de laboratorio,

e gastos asociados al desarrollo 'y
validacion de soluciones,

¢ disefio de modelos, planos,
maquetas,

e cualquier prueba o experimentacion

y sus gastos asociados,

Los recursos por invertir en los
proyectos del Programa Puesta en
Marcha  deberan  considerar los
siguientes  tipos de  actividades
financiables, que deben estrictamente

conducir al cumplimiento de los
objetivos de cada proyecto:
e Servicios profesionales de

especialistas en materia de desarrollo
y ejecucion de estrategia comercial,
produccién y calidad, marketing y
comunicacion.

e Compra de equipamiento, materiales
e insumos relacionados directamente

12
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e alquileres de equipo o bienes con el proceso de puesta en marcha
muebles, del proyecto.
e entre otros, requeridos para pilotear, | ¢ Servicios de laboratorio,
desarrollar y validar alguna e Gastos asociados al desarrollo y
tecnologia, bien o servicio. validacion de soluciones.
e Diseno de modelos, planos,
magquetas.

e Cualquier prueba o experimentacién
y sus gastos asociados.

e Alquileres de equipo o bienes
muebles, entre otros, requeridos para
pilotear, desarrollar y validar alguna
tecnologia.

e Analisis previos de mercados vy
precios.

e Costos de registros y centros de
distribucion de canales.

e Disefio y produccion de materiales
de branding y puntos de venta.

e Gastos relativos a talleres, ferias,
show rooms, con potenciales
clientes.

e Disefio, produccion, medicién vy
seguimiento de estrategias de
contenido para redes sociales, asi
Ccomo sus inversiones en pauta.

e Un paquete de promocion durante la
salida del producto en el GO to
Market

e Revision, verificacion o ajustes de
logo y paleta de colores.

e Revision, verificacion o ajustes de
etiqueta.

e Servicios  especiales para la
comercializacion, coédigo de barras,
registros y demas relacionados con la
puesta en marcha de la etapa
comercial.

13
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e Revision de la capacidad de
produccion instalada.

e Servicios de impulsadores.

e Documentos y materiales, fichas
técnicas y de producto, y otros
requeridos en los procesos de puesta
en marcha en los canales.

e Actividades que contribuyan al
crecimiento de un negocio.

e Equipamiento,

e materiales,

e iNnsumos,

e servicios profesionales,

e servicios de laboratorio,

e gastos asociados al desarrollo,

e validacion y produccion de bienes o

servicios,

e alquileres de equipo o Dbienes
muebles,

e gastos de comercializacion,

mercadeo, prospeccion comercial,
gastos de servicios contables, entre
otros.

Adicionalmente, se podra utilizar el
Capital Semilla, para cubrir la “Beca de
Apoyo Emprendedor”, la cual es un
apoyo de manutencion a los
fundadores dentro de las siguientes
condiciones:

e Para otorgarse debera haber un
informe de recomendacion de la
Agencia Operadora, donde podra
incluirse este beneficio para uno de
los miembros del proyecto y que no
podra superar el 35% de plan de
inversion.
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Este miembro debera cumplir los

siguientes requisitos:

e Dedicar al menos medio tiempo al
proyecto de emprendimiento.

eNo debera tener ningin compromiso
laboral superior a medio tiempo.

Se deberan definir los mecanismos de

control para otorgar esta beca. El

acceso a dicho monto estara sujeto a

disponibilidad presupuestaria y cada

caso se analizara de manera especifica

por parte de la Agencia Operadora.

Gastos no financiables

PROTOTIPADO

PUESTA EN MARCHA

Pago de  deudas, dividendos,
adquisicion de acciones, derechos de
sociedades, bonos y otros valores,
adquisicion de vehiculos, adquisicion de
inmuebles, impuestos sobre la renta o
contribuciones sociales, salarios y
alquileres de bienes inmuebles.

Pago de deudas, dividendos,
adquisicion de acciones, derechos de
sociedades, bonos y otros valores,
adquisicion de inmuebles, impuestos
sobre la renta o contribuciones sociales,
salarios 'y alquileres de bienes
inmuebles. Respecto a la adquisicion de
vehiculos estos solo podran ser
considerados cuando tengan un
enfoque exclusivo para el trabajo y
mediante aprobacién previa a la
Secretaria Técnica.

Plazo de ejecucion

Tanto para PROTOTIPADO como para el programa PUESTA EN MARCHA se contara con un plazo
maximo 12 meses para la ejecucion de los recursos por proyecto, contados del dia en que
FONADE realice el desembolso a la Agencia Operadora.
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Condiciones especiales

PROTOTIPADO

PUESTA EN MARCHA

e No seran elegibles beneficiarios que

hayan recibido recursos o participado
en un proyecto que haya recibido
recursos de algun programa de
Capital Semilla o de Capital de Riesgo
del SBD, bajo cualquier programa,
durante los 4 afos calendario
anteriores al afo de ejecucién de la
presente convocatoria.

Al momento de formalizar el apoyo de
Capital Semilla, el beneficiario elegido,
no podra estar en optando, aplicando,
participando o similares en algun otro
proceso para ser beneficiario de
Capital Semilla o Capital de Riesgo del
Sistema de Banca para el Desarrollo
con cualquier Agencia Operadora
Acreditada por el SBD. En caso de
estarlo, debera renunciar formalmente
al otro proceso para poder suscribir el
apoyo otorgado.

El beneficiario, en caso de resultar
elegido, debera comprometerse a no
aplicar a ningun otro proceso
asignaciéon de recursos de Capital
Semilla o Capital de Riesgo del SBD,
durante el tiempo que se encuentre
ejecutando los recursos del presente
programa.

e No seran elegibles beneficiarios que

hayan recibido recursos o participado
en un proyecto que haya recibido
recursos de algun programa de
Capital Semilla o de Capital de Riesgo
del SBD, bajo cualquier programa,
durante los 4 aflos calendario
anteriores al afio de ejecucion de la
presente convocatoria. Se exime de
esta condicién a proyectos de Capital
Semilla que se hayan recibido recursos
de Prototipado y deseen pasar a una
etapa de Puesta en Marcha.

Al momento de formalizar el apoyo de
Capital Semilla, el beneficiario elegido
no podra estar optando, aplicando,
participando o similares en algun otro
proceso para ser beneficiario de
Capital Semilla o Capital de Riesgo del
Sistema de Banca para el Desarrollo
con cualquier Agencia Operadora
Acreditada por el SBD. En caso de
estarlo, debera renunciar formalmente
al otro proceso para poder suscribir el
apoyo otorgado.

El beneficiario, en caso de resultar
elegido, debera comprometerse a no
aplicar a ningun otro proceso
asignacién de recursos de Capital
Semilla del SBD, durante el tiempo
que se encuentre ejecutando los
recursos del presente programa. Se
exime de esta condicion a
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e E| Beneficiario no podra tener acceso
a nuevos fondos de Capital Semilla o
Capital de Riesgo si ha incumplido
cualquier otro programa de Capital
Semilla o de Riesgo del Sistema de
Banca para el Desarrollo, durante los
ultimos 4 anos.

e E|l Beneficiario debe abstenerse de
desarrollar esquemas no autorizados
para acceder a uno o mas de recursos
de Capital Semilla o Capital de Riesgo
del SBD para un proyecto de
emprendimiento (como, por ejemplo,
pero no limitado a, la formalizacion
como persona fisica para presentar
una propuesta que ya desarrolla una
persona juridica, la formalizacion de
fondos por parte de dos personas
fisicas o juridicas diferentes, para un
mismo proyecto de emprendimiento,
entre otros similares).

e En caso de que el prototipo sea
desarrollado por un grupo de
personas fisicas, se debera elegir a una
como beneficiario en su calidad de
“emprendedor” y beneficiario de los
recursos y esta condicién debera
declararse  al momento de |la

beneficiarios que estén ejecutando
fondos de Puesta en Marcha y estén
aplicando a algun proceso de Capital
Semilla en modalidad de Crédito o
Capital de Riesgo.

El Beneficiario no podra tener acceso
a nuevos fondos de Capital Semilla o
Capital de Riesgo si ha incumplido
cualquier otro programa de Capital
Semilla o de Riesgo del Sistema de
Banca para el Desarrollo, durante los
ultimos 4 afos.

El beneficiario debe abstenerse de
desarrollar esquemas no autorizados
para acceder a uno o mas recursos de
Capital Semilla o Capital de Riesgo del
SBD para un mismo proyecto de
emprendimiento. (como, por ejemplo,
pero no limitado a, que todos los
miembros de un mismo equipo
participen en una convocatoria con el
mismo proyecto; que se genere una
sociedad paralela para acceder a
recursos, ya que la que desarrolla
realmente el proyecto no cumple con
los requerimientos solicitados; que
varios participan con una misma
propuesta, pero con diferente
nombre; entre otros esquemas).
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formalizacién contractual. Del monto
aprobado para gastos del proyecto, se
podra emplear para contratar servicios
profesionales a las personas del
equipo que acompafan a la persona
beneficiaria de los recursos, siempre
que se presente un analisis por parte
de la Agencia Operadoray en apego a
los  “Lineamientos  sobre las
liquidaciones de gastos y adquisicion
de bienes y servicios con fondos de
Capital Semilla no Reembolsables”
para este gasto.

e A partir del 2023 y en los afos
subsiguientes se podran realizar
ajustes de montos (Unicamente al alza)
ligados a la inflacion interanual a
diciembre del afio anterior, segun el
indice de precios al consumidor,
publicada por el Banco Central de
Costa Rica.

e Cualquier condicién especial que sea | « Cualquier condicidn especial que sea

planteada por la Agencia Operadora y
validad por la Secretaria Técnica del
SBD.

planteada por la Agencia Operadora 'y
validada por la Secretaria Técnica del
SBD.

Proceso de postulacion y seleccion de los proyectos

e PRIMERO: Cada interesado llena el formulario “Solicitud de ingreso a PASION POR
EL SABOR" que se encuentra en este link: FORMULARIO DE INGRESO.

e SEGUNDO: Con la informacién obtenido de la Solicitud de Ingreso a Pasion por el
Sabor, se desarrolla una evaluacion inicial, con la que se obtienen tres criterios
para la incubadora PASION POR EL SABOR, los cuales permitiran:
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a. Identificar iniciativas que tienen las caracteristicas para acelerarse mediante
los formatos de capital Semilla de SBD PASION POR EL SABOR:
PROTOTIPADO O PUESTA EN MARCHA.

b. Identificar aquellas iniciativas que tienen las caracteristicas para aplicar por
fondos no reembolsables del programa de capital semilla de SBD PASION
POR EL SABOR / PUESTA EN MARCHA.

c. Identificar cuales iniciativas definitivamente no cuentan con las cualidades,
caracteristicas o requisitos solicitados por SBD, que justifiquen una inversion
en su formalizacion, prototipado o puesta en marcha dentro del programa de
incubacién PASION POR EL SABOR.

e TERCERO: Una vez aplicados los criterios de seleccidn, se convoca a los potenciales
beneficiados a un taller para explicar las fases del Programa, duracién y costos.

e CUARTO: Si el participante confirma su interés, se le convoca a entrevista donde

expone y degusta sus productos y cuenta su historia al grupo técnico de asesores
de la agencia.

Criterios de admisibilidad

Los criterios generales de evaluacion y admisibilidad de iniciativas a considerar
dentro de la metodologia de trabajo de Pasion por el Sabor tenemos:

CRITERIOS GENERALES MECANISMO DE COMPROBACION
1)Grado de desarrollo del | ¢ El formulario inicial de inscripcion
emprendimiento y nivel de formalizacion. arrojara la informacién relativa al
Se busca tener claridad sobre el nivel de estado de desarrollo de Ia
madurez  desde  una  perspectiva iniciativa (si es apenas una idea,
empresarial. ya cuenta con un prototipado o si

ya esta lista para acelerar una
puesta en marcha o lanzamiento
al mercado).

e Entrevista y taller de degustacion
y facilitacion permite evaluar el
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perfil emprendedor y validar el
potencial del proyecto.

2) El nivel de desarrollo del producto para
determinar si el emprendimiento cuenta al
menos con un prototipo basico en la
industria de alimentos o bebidas, aunque
alun no comercialice, pero tenga
condiciones para lanzarse al mercado,
iniciar ventas, escalar o levantar capital,
cumpliendo ademas los requisitos
generales de la convocatoria.

El formulario inicial de inscripcion
permite analizar variables relativas
a la produccién y la existencia de
un concepto base en materia de
relacién costo/beneficio, disefio
de etiquetado, «calidad 'y
composicion de la receta, nivel de
produccion actual, capacidad de
escalamiento de la produccion.

El taller de degustacion vy
facilitacion, asi como la entrevista,
permiten  evaluar el perfil
emprendedor y validar el
potencial del proyecto.

3)Caracteristicas de la presentacion del
producto: Existencia de wuna idea o
producto que se pueda considerar viable
para su comercializacién en diversos
canales de comercializacion. Este analisis
arroja  una primera idea sobre la
probabilidad de aceptacion del producto
en el mercado.

El formulario inicial de inscripciéon

analiza caracteristicas del
producto como identidad,
apariencia, sabor, olor, textura,

presentacion, potencial de
desempefio en el mercado.

El taller de degustacion y
facilitacion 'y la  entrevista
permiten  evaluar el perfil
emprendedor y validar el
potencial del proyecto.

4) Potencial de desarrollar una historia
atractiva que facilite la construccion de
estrategias de marketing.

El formulario inicial de inscripcion

analiza caracteristicas del
producto como identidad,
apariencia, sabor, olor, textura,

presentacion, potencial de
desempefio en el mercado.

El taller de degustacion vy
facilitacion 'y la  entrevista
permiten  evaluar el  perfil
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emprendedor y validar el
potencial del proyecto.

5)Justificacion de las expectativas de
crecimiento o potencial de escalabilidad
de su produccién en un horizonte de corto
y mediano plazo, de manera que permita
identificar posibilidades de crecimiento en
funcién de la inversién necesaria y los
beneficios a generar y una idea clara sobre
la pertinencia del uso de los fondos para la
validacién de los mismos a través de un
plan de inversién. Se busca identificar si
tiene potencial de escalabilidad: a)puede
alcanzar facilmente ventas de hasta
100.000 USD anuales en sus primeros 2
afos sin incrementar su estructura de
costo, b) si tiene potencial de crecimiento
mayor al 30%, o c)posibilidad de
internacionalizacion en corto plazo.

El formulario de inscripcion para
la participacion en el programa
por capital semilla SBD Pasién por
el Sabor — Puesta en marcha, asi
como el taller de degustaciény la
entrevista, arrojan los elementos
necesarios para identificar este
tipo de variables.

6)Caracteristicas de diferenciacion con
respecto a productos similares de su
misma categoria que se encuentran en el
mercado, que permita identificar un
mérito  innovador, sus  elementos
diferenciadores o propuesta de valor
Unica. Se busca identificar si el proyecto es
de base tecnoldgica o si posee un alto
grado de diferenciacion de su producto o
modelo de negocio en el mercado
latinoamericano.

El formulario inicial de inscripcién
otorga informacion inicial sobre la
vision del emprendedor sobre el
nivel real y potencial de
diferenciacion con respecto a
competidores.

El taller de degustacion vy
facilitacion y la entrevista permite
evaluar directamente el producto
con respecto a lo que existe en el
mercado.

7)Aptitud y actitud del lider del
emprendimiento o empresa interesada. Se
busca tener una idea de las caracteristicas
personales y capacidad de compromiso
del emprendedor o empresario. Se analiza
si sus lideres muestran aptitud,
compromiso y una formacién basica, para

El formulario inicial de inscripcion
otorga la informacion relativa al
nivel de formacion del
emprendedor, su disponibilidad
de tiempo, sus actividades
adicionales al proyecto y su nivel
de compromiso.
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que una vez integrados al programa,
mantengan una actitud que permita llevar
el proceso de incubacion hasta sus etapas
finales.

e El taller de degustaciéon vy
facilitacion y la entrevista permite
evaluar el perfil emprendedor y
validar el potencial del proyecto.

8)Nivel de cumplimiento de normativa.
Esto es esencial para determinar el punto
de inicio: inclusién, prototipado o puesta
en marcha.

e El formulario inicial de inscripcion
analiza el nivel de cumplimiento
de normativas basicas de los
alimentos industrializados como
Permisos de Funcionamiento,
Registros Sanitarios, regulaciones
de etiquetado, asi como la
inscripcién  ante  instituciones
como CCSS, Hacienda o MEIC.

9) Cumplan requisitos basicos exigidos por

Sistema Banca para el Desarrollo para el

otorgamiento de fondos no

reembolsables de capital semilla, como lo

son a:

e Tener menos
operacion;

e Estarinscritos y al dia en la CCSS,

e Estar inscritos y al dia en el Ministerio
de Hacienda

e Estar inscritos ante el registro PYMES
del Ministerio de Economia, Industria
y Comercio.

En ausencia de estos requerimientos, la

incubadora  establecera un tiempo

prudencial para que dichas carencias sean

solventadas para que el emprendedor

pueda ingresar al programa de incubacion

PASION POR EL SABOR.

de 42 meses de

Los emprendedores beneficiados
con el capital semilla de Banca para
el Desarrollo en 2026, aportaran (en
caso de que aplique):

e (Copia de cédula fisica del
emprendedor a cargo del
proyecto de incubacion.

e (Cédula juridica del
emprendimiento si lo tiene.

e Certificado de clasificacién
PYME del MEIC.

e Debe aportar captura de
pantalla de la consulta
realizada en

https://sfa.ccss.sa.cr/moroso/
en donde sea visible cedula
consultada y condicidn al dia.
Cualquier otro documento
obtenido de la plataforma de
la CCSS o comprobante que
acredite dicha condicion.
Imagen de inscripciéon ante
Ministerio de Hacienda.

e Captura de pantalla de la
consulta realizada en
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https://atv.hacienda.go.cr en
donde sea visible cedula
consultada, estado tributario
como inscrito y morosidad al
dia o cualquier otro
documento obtenido de Ia
plataforma del Ministerio de
Hacienda o comprobante que
acredite dicha condicion.

e El formulario de inscripcion

solicita esta informacion.

En el momento de inicio del

10) Demuestre capacidad de aporte | o

financiero para el financiamiento de todo
0 una parte del programa de aceleracién o
incubacion, tanto en el aporte de
contrapartida como el aporte
administrativo de participacion.

proyecto, el beneficiario debera
depositar el 100% de su aporte de
contrapartida en las cuentas de la
agencia y aportar el debido
comprobante. Lo mismo con el
inicio de las respectivas cuotas
administrativas de participacion
en la incubadora.

11) Participacion de este emprendimiento
en otros programas de capital semilla y
fondos no reembolsables de SBD segun las
especificaciones del punto 1.12 anterior.

De ser el emprendimiento
seleccionado, deberd aportar una
declaracion jurada en el proceso de
presentacion del proyecto a financiar
mediante el programa de capital
semilla PUESTA EN MARCHA con
fondos no reembolsables de SBD.

Estos elementos seran evaluados segun el perfil inicial, el cual la Agencia Operadora
extraera del formulario de inscripcién que cada participante llenara para participar
en el programa PASION POR EL SABOR.

Como parte de la admisibilidad, el proyecto sera valorado por un equipo evaluador
que verificara que el proyecto cumpla con los requisitos anteriores. No obstante, los
criterios que permitirdn esbozar una puntuacion especifica seran los expresados en
la siguiente seccién 1.15.
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Criterios de puntuacién

CRITERIOS GENERALES PROTOTIPADO PUESTA EN
MARCHA
i. Potencial de convertirse en un 20 15

producto viable mediante el analisis
de los puntos 1) a 6) de los criterios de
admisibilidad

il.  Elemprendedor o empresario muestra 20 15
ser conocedor de su mercado y
muestra la actitud requerida para
iniciar y terminar el proyecto. Se
analizan los puntos 6) y 7) de los
criterios de admisibilidad.

ifi.  Cumplimiento de requisitos basicos 30 20
de participacién (menos de 42 meses,
inscritos al dia en CCSS y Hacienda,
inscritos registro PYME del MEIC). Se
analizan los puntos 8), 9) y 11 de los
criterios de admisibilidad.

iv. Capacidad de aporte de fondos de 30 50
contrapartida. Se analiza el punto 10
de los criterios de admisibilidad

TOTAL DE PUNTUACION 100 100

Seleccidon de Beneficiarios

Una vez agrupadas las areas de evaluacion mediante los criterios de admisibilidad y
de puntuacion anteriores, se procede a la realizacion de un taller de exposicion y
degustacion para obtener los elementos finales que permiten completar el proceso
de evaluacion y puntuacion de las solicitudes.

Una vez finalizadas las tablas de evaluacion y puntuacion, el equipo técnico de
profesionales de la Camara Costarricense de la Industria Alimentaria (CACIA)
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realizara el analisis correspondiente y formulara recomendaciones para determinar
si la iniciativa cumple con los requisitos necesarios para ser impulsada mediante el
programa PROTOTIPADO o PUESTA EN MARCHA. Las propuestas seran clasificadas
conforme al cuadro de puntuacion citado en la seccidon 1.15, generandose una lista
de finalistas que podra acceder a fondos no reembolsables del Sistema Banca para
el Desarrollo.

Este comité esta conformado por:

e Mario Montero Pérez, Vicepresidente Ejecutivo de CACIA.

e Monica Elizondo, Directora de Asuntos Cientificos y Regulatorios.

e Carlos Antillon Morera. Director de Asuntos Juridicos y Asuntos Publicos de
CACIA.

e Laura Lorenzo Ferrat, Directora del area de Mercadeo y Comunicacion.

e Henry ZUhiga Rodriguez, IlI Vicepresidente, Director Asesor Técnico de CACIA.

Posteriormente, el comité técnico enviara su informe y recomendacion al Comité
Evaluador Decisor conformado por 3 miembros de la Junta Directiva de CACIA,
quienes cuentan con amplia experiencia en la gestion estratégica, empresarial y
gerencial de reconocidas industrias del pais.

e Diego Rojas Orlich, Presidente de Junta Directiva de CACIA. Gerente General
de ALIMER.

e JuanlIgnacio Pérez, ExPresidente de Junta Directiva de CACIA. Gerente General
de Alimentos Turrialba.

e Henry Zuhiga, III Vicepresidente de Junta Directiva de CACIA y Directo a cargo
del programa PASION POR EL SABOR.

Este grupo estara a cargo de la recomendacion final de las empresas ganadoras.

Una vez realizados los analisis de las iniciativas interesadas y que llegaron a la fase
de degustacion y entrevista, seran informados del resultado final para el inicio de la
fase de aceleracion correspondiente.

Otros compromisos para proyectos elegidos
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Una vez elegidas las empresas, estas deben firmar un contrato con CACIA, donde se
establecen todos los compromisos que ambas partes deben cumplir, lo cual incluye,
entre otras cosas:

Declaracion jurada donde deje rendido el juramento sobre la inexistencia de
conflictos de interés o situaciones analogas que pudieran afectar la
objetividad de CACIA durante el proyecto. Asimismo, las empresas deberan
declarar que no se encuentran en ninguno de los supuestos establecidos en
el articulo 28 de la Ley General de Contratacion Publica.

Anuencia a ser evaluada a partir de los indicadores de seguimiento que defina
CACIA y SBD durante el periodo de ejecucion del proyecto y hasta 5 afios
posteriores.

Anuencia a ser evaluada al finalizar el proyecto y participar dentro de un
proceso de intercambio de experiencias y aprendizaje, segun lo defina CACIA
o SBD quienes también tendran acceso a la informacién de la empresa y el
proyecto como aliados del programa.

Firmar un pagaré por el monto al cual tendrd acceso como fondo no
reembolsable del Sistema Banca para el Desarrollo. El mismo se adjunta al
contrato y se utilizara Unicamente como garantia del SBD y CACIA en caso de
que ocurra una situacion irregular o mala utilizacién de los recursos a partir
de una actuacion negligente o no justificada adecuadamente por parte del
beneficiario.

Junto con el contrato firmado y la declaracion jurada la empresa debera presentar la
personeria juridica (en caso de que aplique) y una certificacion emitida por un banco
del Sistema Bancario Nacional de un nimero de Cuenta IBAN en colones a nombre
del beneficiario del proyecto.

La empresa ganadora debera entregar informes de avance a CACIA junto con
la solicitud de cada reembolso para la aprobacion de este.

Procedimientos para el otorgamiento de los reembolsos

El otorgamiento de los fondos se realizara segun los desembolsos realizados por el
Sistema Banca de Desarrollo una vez que los proyectos son debidamente aprobados.
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Al formularse el proyecto se establece un plan de inversién con una proyeccion del
cronograma de ejecucion de cada una de sus etapas, asi como el gasto a realizar en
cada una. La agencia operadora comunicara a los lideres de los proyectos escogidos,
el momento a partir del cual se encuentran disponibles los fondos para el inicio del
plan de inversion.

Es importante notar que para los sub programas PROTOTIPADO y PUESTA EN
MARCHA, tendran un sistema de ejecucién de fondos en el que la agencia operadora
tendra el control de los fondos, por lo que sera la agencia operadora la que ira
liguidando a los proveedores de los bienes y servicios que cada uno de los
participantes requiera. El proceso de liquidacion a proveedores de los beneficiarios
se establece en el punto 4 de esta guia.
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DESCRIPCION: Incubacién técnica especializada

2.1

Incubacion del programa PROTOTIPADO

El proceso de incubacion en la etapa de PROTOTIPADO consiste en el siguiente
proceso:

2.1.1

2.1.2

2.1.3

21.4

21.5

Disefio y Revision de formula:

En esta etapa se revisa la receta del producto (ingredientes, gramaje, cantidad,
etc).

En caso de ser un desarrollo de producto, se genera en forma conjunta una
formula de acuerdo con las caracteristicas brindadas por la idea que EL
EMPRENDEDOR tiene.

En cada uno de los casos EL EMPRENDEDOR contacta casas comerciales o
proveedores para suministros nuevos, de ser necesarios.

Costeo:

Una vez que se genera la férmula o se revisa la formula vigente, se valida, se
revisa el costo unitario, y se buscan oportunidades de ahorro.

Este ahorro debe ir relacionado y acorde a los requerimientos que mas
adelante seran solicitados en la fase de Ruta Critica de Precios.

Se realiza un analisis de mercado (mapa de precios) el cual sera la guia para
conocer la competencia y referencia de precios de lo que se encuentra en el
mercado.

Empaque y materiales:

Se analiza el tipo de empaque y si el mismo es apropiado para cada producto.
A partir del analisis anterior se plantean recomendaciones para que sean
evaluadas por EL EMPRENDEDOR en términos de costos y vida util del
producto y proceda a realizar los cambios.

Revision legal:

Cada producto durante su desarrollo y/o mejora debe cumplir con lo
establecido en el RTCA de etiquetado y normativa del pais.

Vida util:
Para salir al mercado cada producto debe tener un estudio de vida util, este
se hace de acuerdo con el tipo de alimento, y acorde al tiempo requerido para
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el supermercado. El estudio de vida Util consiste en preparar muestras e ir
revisando en el tiempo si mantiene sus caracteristicas iniciales.

Producciény capacidad:

Se analiza la capacidad de produccion instalada versus la capacidad actual en
uso para poder determinar si puede reaccionar a los 6rdenes de compra de
los futuros supermercados.

2.1.7 Autoevaluacion de Inocuidad:

Se realiza un diagnostico del nivel que tiene el proyecto en temas de
seguridad alimentaria, basado en un cuestionario que debe llenar EL
EMPRENDEDOR.

2.1.8 Acompanamiento en Mercadeo y Diseno de marca

2.1.8.1  Establecimiento del Nombre (de ser necesario)

Se realiza una dinamica en la que se estudia la historia detras del alimento y
otras circunstancias de interés para definir el nombre correcto del producto.
Se entregara al EMPRENDEDOR un maximo de dos propuestas.

Una vez aprobado el nombre se procede al registro respectivo.

2.1.82 Disefio o remozamiento de logo

Se realiza el disefio de logo nuevo con las guias generales para su uso.

Se realiza un maximo de dos propuestas para eleccion de EL EMPRENDEDOR.
Una vez aprobado ya no habra mas cambios.

El logo aprobado se entrega en formato pdf e ilustrador a.i. con las
especificaciones de uso de colores y tipografia.

2.1.8.3 Diseno de etiqueta:

Se procede a disefar la etiqueta y revisar todas las caracteristicas importantes
del producto, para una correcta comercializacion. Se realiza desde la
experiencia de una arquitectura de empaque: Marca + qué vendo + claims +
lenguaje de color + categoria.

Lineamientos importantes sobre el trabajo de desarrollo de la etiqueta:

Se realiza maximo una propuesta de disefio de tres etiquetas para un mismo
producto o familia del mismo producto.

Esa etiqueta se analiza con EL EMPRENDEDOR y solamente se aceptan dos
correcciones.

Se realiza un dummie digital con el disefio de la etiqueta propuesta, no
obstante, estara sujeto a que EL EMPRENDEDOR aporte el plano mecanico o
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fotografia del envase o empaque a utilizar. Estas son visualizaciones de la
etiqueta que no es el arte final de la misma.

2.1.8.4 Acompafiamiento en el manejo de la marca

e Se realiza una guia verbal de asesoramiento sobre cual es el mejor camino
para seqguir. Se realiza una sesion de trabajo en formato exposicion /
conversacion / preguntas y respuestas que sirve de guia para EL
EMPRENDEDOR, en el que se aconseja el tratamiento a las siguientes
variables:

e Objeto y contenido de la comunicacion (;qué y como comunicar?);

e Utilizacion eficaz de los medios digitales (;por qué digital es tan importante?
icomo se deberia manejar la estrategia digital?).

2.1.9 Ruta critica de precios
2.1.9.1  Mapa de precios
e Serealiza unarevision del mapa de precios contra el costo actual de producto

con el fin de definir el precio al que se vendera el producto en el
supermercado o tiendas de conveniencia.

2.1.9.2  Definicion de margenes de ganancia:

e Se determinan los margenes de ganancia del participante, distribuidor y el
punto de venta.

e Si el resultado de este analisis no satisface, EL EMPRENDEDOR se devuelve a
fase 1 para aplicar mejoras en el producto o en los precios de los ingredientes
y en materiales de empaque o envasado para bajar el costo a un porcentaje
recomendado por el asesor.

2.2 Incubacion del programa PUESTA EN MARCHA

El proceso de acompafiamiento se caracteriza por la implementacion de una serie
de actividades que buscan asegurar la ruptura de uno de los mayores desafios de las
pequefas industrias a la hora de asegurar un abastecimiento eficiente de las diversas
cadenas de comercializacion:

2.2.1 Identificacion de prioridades de inversién del capital semilla

e Evaluacion de capacidades de produccion.
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Identificacién de insumos y materias primas para llenado de producto.
Evaluacidon de requerimientos técnicos y regulatorios para el llenado de
canales de comercializacion.

Identificacién de necesidades de equipo, maquinaria y tecnologias necesarias
para llevar el producto al mercado.

Acompafamiento para la administracion del proceso y eficaz ejecucion

Reuniones previamente coordinadas durante los 12 meses de desarrollo de la
Puesta en Marcha con el asesor comercial del proyecto.

Seguimiento al Cronograma de avance por emprendedor.

Reporte de reuniones, status y seguimiento

Informe del cierre final de todo el bloque de emprendimientos.
Seguimiento, asesoria y coordinacion para la busqueda de proveedores
optimos.

Estrategia de comercializacion

Seleccion y negociacion de posibles distribuidores de los diferentes productos
para los distintos canales.

Presentacion y negociacién con las diferentes cadenas de supermercados del
pais.

Acompafnamiento a los emprendedores en el proceso de salida al mercado
segun la ruta escogida.

Acompainamiento en planes de activacion en puntos de venta a través de
terceros que se contratan.

Acompafamiento post venta a cadenas en situaciones diversas del proceso
de comercializacion.

Apoyo en todo el proceso de registro para los diferentes canales.
Visualizacion de posibles oportunidades de negocio en el mercado general
(Marca Privada).

Estrategia de marketing y comunicacion para la salida y permanencia en el
mercado.

Preparaciéon y acompafiamiento al emprendedor durante el desarrollo del
branding del producto y la venta, para la presentaciéon a las cadenas de
supermercados en el showroom.
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e Creacién de contenido: Generar y supervisar la creacion de contenido
relevante y atractivo que resuene con el publico objetivo y potencie el
branding.

e Un paquete de promocion durante la salida del producto en el GO to Market

e Analisis de resultados: Medir y analizar el rendimiento de las campafas de
marketing y ajustar estrategias basadas en datos y resultados.

e Gestion de redes sociales: Supervisar y gestionar la presencia de la marca en
plataformas de redes sociales, interactuando con la audiencia y creando
contenido relevante.

e Revisary verificar la viabilidad del logo y paleta de colores.

e Revisary verificar la propuesta de etiqueta.

2.2.5 Nivel de preparacion de la produccidn para abastecimiento eficaz para la
puesta en marcha en los canales de comercializacion.

e Revision de la capacidad de produccion instalada y actual con el
abastecimiento de equipo basico, materiales, empaque y embalaje, asi como
una cadena basica de abastecimiento de materias primas e ingredientes que
logren asegurar un abastecimiento de las unidades requeridas para el
cumplimiento de orden de compra respectiva.

Plazos maximos para la ejecucion del proyecto

El siguiente cuadro resume los plazos maximos para ejecucion de los proyectos de
la Edicion 2026-2027 del Programa Pasion en sus dos areas PROTOTIPADO Y PUESTA

EN MARCHA:
Apertura del Limite de envio Evaluacion de Anuncio de Inicio del Finalizacion del
concurso formulario de candidatos resultados programa 2026 - programa 2026-
participacion 2027 en ambas 2027
categorias
01 julio, 2026 17 julio, 2026 20 a 24 julio, 2026 27 julio, 2026 03 agosto, 2026 30 julio, 2027

*Fechas ajustadas debido a ampliacién de periodo para la presentacion de Proyectos
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3.1 Postulacion de proyectos por parte de los interesados.

El periodo para el envio de la informacién sera del 01 al 17 de julio de 2026: Cada
interesado llena el formulario “Solicitud de ingreso a PASION POR EL SABOR" que
se encuentra en este link: FORMULARIO DE INGRESO.

e Con la informacién obtenida de la Solicitud de Ingreso a Pasion por el Sabor, se
desarrolla una evaluacion inicial, con la que se obtienen los criterios para la
incubadora PASION POR EL SABOR, que permitiran identificar aquellas iniciativas
que tienen las caracteristicas para aplicar por fondos no reembolsables del
programa de capital semilla de SBD PASION POR EL SABOR en sus dos
subprogramas: PROTOTIPADO y PUESTA EN MARCHA.

e Una vez aplicados los criterios de seleccidon, se convoca a los potenciales
beneficiados a un taller para explicar las fases del Programa, duracion y costos.

o Si el participante confirma su interés, se le convoca a entrevista donde expone y
degusta sus productos y contar su historia al grupo técnico de asesores de la
agencia.

*Nota: Se otorgara puntos adicionales cuando el proyecto haya sido participe de un
proceso previo de disefio de prototipo dentro de PASION POR EL SABOR o de
cualquier entidad similar parte de SBD. Sin importar la cantidad de puntos
adicionales, la nota maxima sera 100.

Reglas y procedimientos para el proceso de compras aplicadas a planes de
inversion en los subprogramas PROTOTIPADO y PUESTA EN MARCHA.

Para las empresas que sean financiadas por el Sistema Banca para el Desarrollo (SBD),
aplicara la nueva Ley No. 9986, la cual resulta de aplicacion para toda actividad
contractual que utilice total o parcialmento fondos publicos, en este caso el uso de
“fondos no reembolsables” que otorga el programa de capital semilla de SBD Puesta
en Marcha.
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Dicho lo anterior, el sujeto beneficiario y/o la agencia operadora, deberan realizar el
procedimiento “Proceso de validacion de cotizaciones” antes de realizar cualquier
compra, el cual incluye los siguientes pasos:

REGLAS Y PROCEDIMIENTOS PARA EL PROCESO DE COMPRAS
APLICADAS A PLANES DE INVERSION 2026-2027

Objetivo: Las siguientes indicaciones tienen como objetivo establecer las reglas y
procedimientos que EL BENEFICIARIO debe observary aplicar para el cumplimientoy
transparente diligencia en los procesos de compras relativas a los planes de inversion
aprobados para los fondos provenientes de los programas PROTOTIPADO y PUESTA EN
MARCHA de la agencia PASION POR EL SALBOR.

El procedimiento a seguir sera el siguiente:
Requisitos Generales de los proveedores

1. Debe estar al dia con las obligaciones de la CCSS.
2. Debe contar con sistema de facturaciéon formal inscrito ante Hacienda.
3. Preferentemente, aunque no obligatorio, que esté inscrito ante SICOP.

Requisitos y procedimientos para el beneficiario

1. Todo proceso de compra debe contar con su respectivo formulario de
aprobacion previa. Dicho formulario contiene las cotizaciones que debe realizar
el beneficiario a la hora de justificar la compra a realizar con la debida
justificacidon del proveedor con que se desea trabajar.

2. Toda cotizacién que se adjunta al formulario debe traer como minimo la
siguiente informacion: razén social de la empresa proveedora, cédula fisica o
juridica segun corresponda, teléfono, email y direccion fisica.

3. Todaorden de compra, factura o documento de comprobacioén de los gastos de
este proyecto deben estar sin tachones, borrones, alteraciones ni rotos.

4. Unavez presentadas las cotizaciones mediante el formulario de compras, para
aquellos casos en que el proveedor escogido o solicitado presente un monto
relativamente mayor a otros proveedores, EL BENEFICIARIO debe explicar con
detalle, todas las caracteristicas cuantitativas, cualitativas, de calidad, de
conveniencia o de oportunidad y otras que considere pertinentes, que justifican
escoger ese proveedor. Dicha explicaciéon podra venir en el correo de
presentacion del formulario. De no existir dicho analisis, LA AGENCIA
OPERADORA no procedera con la aprobacion de la operacion.
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El formulario de compra debe tener una aprobacién previa por parte de la
agencia operadora, sin la cual el beneficiario no puede realizar ningun tipo de
compra.

Una vez aprobado el formulario de compra, El BENEFICIARIO debe notificar a
los oferentes si fueron seleccionados 0 no mediante correo electronico dentro
de las 48 horas siguientes a otorgada la aprobacién por parte de LA AGENCIA
OPERADORA.

Los oferentes no seleccionados tendran un plazo de 24 horas para recurrir dicha
escogencia ante LA AGENCIA OPERADORA. En caso de que LA AGENCIA
OPERADORA no reciba ninguna notificacién de recursividad en el plazo
indicado, EL BENEFICIARIO podra proceder con la compra al proveedor
seleccionado.

El BENEFICIARIO realizara el pedido o la orden de compra a nombre de la
persona juridica que representa.

El proveedor procedera a entregar el producto y trasladar la factura a EL
BENEFICIARIO.

Una vez que EL BENEFICIARIO recibe conforme el producto en su domicilio
personal o comercial con su respectiva factura, EL BENEFICIARIO procedera a
enviar dicha factura a LA AGENCIA OPERADORA.

LA AGENCIA OPERADORA procedera al pago de dicha factura directamente al
proveedor, en un plazo no mayor a 5 dias habiles posterior a la fecha de recibida
la factura por parte de LA AGENCIA OPERADORA.

Para todas las adquisiciones de bienes y cuando las caracteristicas fisicas y
funcionales del bien asi lo permitan, deberan contar con una etiqueta que
muestre los logos e indique “Donado por Sistema de Banca para el Desarrollo”.
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13. Sera obligacion de EL BENEFICIARIO llevar un registro claro y verificable de los
activos tangibles e intangibles adquiridos con los fondos del proyecto,
conservar los activos adquiridos, y utilizarlos durante (y posterior, si el activo lo
permite) la ejecucion del proyecto beneficiado. Los activos adquiridos seran
propiedad de EL BENEFICIARIO y en caso de que se demuestre un uso

inadecuado de los fondos se solicitara a la empresa el reintegro de los
reembolsos otorgados.

a Beneficiario a oﬁeneﬂciario verifica o Beneficiario llena  @============ann R

identifica Beneficiario obtiene requisitos del formulario de oo i
nelceesujlalé de  =-==--- )  trescotizaciones 1/  =====-- >  proveedor (SICOP,  ~===="~~ > aprobacién de la i
compra segun plan y2/ CCSS, Hacienda). cotizacion elegida. 3/ !
e inversion B

| Correcciony
o o { reenvio e

Beneficiario comunica

Beneficiario permite a proveedores el CACIA envia formulario CAC"% m’:.vslgcy :g‘; ueba
iy espacio de 24 horas ~ ¢------- resultado en las R aprobado al e CtEiories
{ por si algin proveedor préximas 48 horas a Beneficiario
desea apelar ante A.. recibida la aprobacion.
]
24 i
i ]
Si recurre !
1 ® @
....... 3> A
CACIA resuelve y avisa o Beneficiaro emite Beneficiaro envia la
al Beneficiario sgbre el orden de compra al Proveedor entrega Beneficiario revisa ,fgCtU!fé a CQCIA|
resultado. —---ee- >  proveedorconel  =--=--- 9 producto + factura acepta conforme el ======- ? . identificando e
pedido seglin producto. ‘ormulario base de la
cotizacién aprobada. compra.

.
H
adjunta al formulario aer como minimo la siguiente informacién: razén social de la empresa proveedora, H
un corresponda, telé mail y direccion fisica CACIA realiza H
transferencia al }

proveedore en un @ememmemmeeen -

plazo de 5 dias habiles
posterior a recibir

3 ad y otras que nentes, que 3 r ese actura.

proveedor. Dicha cu.phcduon podra veni

no procedera con la aprobacion de la Dp
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